
Campaign Assets in Action – Deal Making p g g
to Resource Your System



Here’s the Drill

• Each table identify a facilitator, a recorder and a 
time keepertime keeper

• Each person has two minutes to speak their 
Value Proposition StatementValue Proposition Statement

• Facilitator will lead a 5 minute discussion to 
surface 1 3 requests for feedbacksurface 1‐3 requests for feedback

• Recorder will capture requests on the flip chart
M t ill i it t bl• Mentors will visit tables


